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(Окончание. 
Начало на 1-й стр. «СЕ».)

По признанию са мо го Ильи, пре лесть 
ра бо ты в сфе ре услуг, а не про даж и 
тем бо лее не производства то ва ров в 
том, что кардинально изменить свою 
жизнь мож но бук валь но за па ру дней. 
По на шей прось бе он поделился с чи-
тателями «СЕ» по лез ной информацией 
и советами.
Зарегистрироваться в ка чест ве индиви-
дуального предпринимателя не сос тав-
ля ет тру да. Нуж но все го лишь под ать 
заявление о регистрации ИП в испол-
нительный комитет. Ког да его одоб рят, 
обратиться в на ло го вую для постановки 
на учет, вы бо ра сфе ры деятельности 
и фор мы налогообложения. Для ра бо-
ты в сфе ре компь ю тер ных технологий 
мож но вы брать упрощенную систему 
налогообложения без НДС, при ко то рой 
нуж но платить на лог толь ко 5 % от по-
ступающих средств каж дые 3 ме ся ца. 
Начинающий предприниматель ука зал, 
что намерен заниматься раз ра бот кой 
прог рам мно го обеспечения и кон-
сультированием в этой области, а по 
сути — раз ра бот кой сай тов, причем для 
российского рын ка. Глав ной причиной 
та кой географической ориентации ста-
ло то, что российский ры нок го раз до 
шире, предложений о ра бо те боль ше, 
а значит, и услуги мож но про дать до ро-
же. Кро ме постановки на учет в на ло-
го вой, нуж но отк рыть рас чет ный счет 

в бан ке и по желанию сде лать пе чать. 
На эта пе регистрации то, в ка кой стра-
не вы собираетесь про да вать услуги, ни 
на что не влияет.
Еще до появления ИП Илья сде лал не-
сколь ко сай тов для зна ко мых, ко то рые 
использовал в ка чест ве портфолио. 
Искать пер вых настоящих клиентов 
мо ло дой че ло век решил на наиболее 
известных биржах фриланса FL.ru 
и weblancer.net. По сле регистрации 
там нуж но вы брать специализацию и 
откликаться на предложения в этой 
сфе ре. На биржах все за то че но под 
то, что бы профессионалы боролись 
за внимание клиента сами. Прос то 
зарегистрироваться и ждать, ког да 
по сып лют ся вы год ные коммерческие 
предложения, — та кой под ход не сра-
бо та ет. В отклике нуж но ука зать сроки 
выполнения, спо со бы и су мму оп ла ты.
По сле то го как среди раз ных предло-
жений потенциальный клиент выбира-
ет именно вас, с ним нуж но заключить 
до го вор. Шаб лон это го до ку мен та 
мож но найти в интернете, подкор-
ректировав его под се бя. В до го во ре 
ука зы ва ет ся ва лю та, в ко то рой про-
изводится оп ла та, ско рее все го, это 
бу дут российские рубли. Кро ме то го, 
в до ку мен те обя за тель но до лжна быть 
информация о том, за ко но да тель ством 
ка кой из двух стран бу дут ру ко вод-
ство вать ся сто ро ны при возникно-
вении спор ных мо мен тов. По со ве ту 
Ильи, луч ше ука зы вать за ко но да тель-
ство Республики Бе ла русь, так как, 
если де ло дой дет до су да, он бу дет 
проходить в Беларуси. Ес тест вен но, 
за ду мы вать ся о том, что сотрудни-
чество мо жет закончиться су дом, не 
хо чет ся никому, но настоящий бизнес-

мен до лжен пре дус мот реть все воз-
мож ные варианты развития событий.
Шаб лон до го во ра мож но корректиро-
вать в он лайн-переписке, но, ког да он 
бу дет по лностью го тов, исполнитель 
до лжен отправить заказчику два бу-
маж ных эк земп ля ра по по чте. Один из 
них заказчик, поставив свою подпись 
и пе чать, отп рав ля ет на зад, а вто рой 
ос тав ля ет се бе. К выполнению са-
мой ра бо ты обыч но приступают по сле 
получения пре доп ла ты. По сле завер-
шения разработки сай та и получения 
ос тав шей ся су ммы ос та ет ся толь ко 
отправить бу маж ную версию ак тов вы-
по лнен ных ра бот, ко то рые по той же 
схе ме от сы ла ют ся на зад. Важ ный мо-
мент: пос коль ку оп ла та производится 
в российских руб лях, по сле поступле-
ния пе ре во да на счет 10 % от су ммы 
нуж но об ме нять на белорусские рубли 
в обя за тель ном по ряд ке в течение оп-
ре де лен но го сро ка.
— Проб лем из-за то го, что я ра бо таю 
именно на российский ры нок, за все 
это вре мя у ме ня ни ра зу не возникло. 
До то го са мо го су да, во вре мя ко то ро-
го мо жет выявиться специфика со-
трудничества, де ло, к счастью, не до-
ходило. В це лом российские заказчики 
очень ло яль но от но сят ся к специали-
стам из Беларуси, — рас ска зы ва ет 
Илья. — Во-пер вых, бла го да ря ра-
зум но му под хо ду к ценообразованию, 
во-вто рых, бла го да ря ответственноcти 
при выполнении ра бот. В раз го во ре 
уже не с одним клиентом я слы шал, 
что за белорусскими предпринима-
телями закрепилась по-настоящему 
хо ро шая сла ва.

Да рья КОС КО.

Юрисконсульт Владислав 
Бабицкий ра бо та ет в не-
боль шой фирме, ко то рая 
занимается юридической 
помощью китайским инвесто-
рам, решившим на чать свое 
де ло в на шей стра не. Начи-
нания жителей Под не бес ной 
в ос нов ном ка са ют ся строи-
тельства жилья, но иногда 
инициатива простирается и 
на ІT-сек тор. По это му Вла-
диславу важ но уз нать, какие 
изменения в пра во вой сфе ре 
по вле чет за со бой но вый до-
ку мент.
По сло вам Дмитрия Мат ве е-
ва, од но го из разработчиков 
Дек ре та № 8 «О развитии 
цифровой экономики», парт-
не ра Aleіnіkov&Partners Law 
Fіrm, ког да начиналась ра бо-
та над до ку мен том, возникла 

идея о том, что бы это бы ла 
«про дук то вая» ІT-мо дель 
(т. е. компании, ко то рые соз-
да ют про дук ты в сфе ре циф-
ровой экономики). По сло вам 
экс пер та, Дек рет № 12 «О 
Пар ке высоких технологий», 
ко то рый дей ству ет и сей час, 
прек рас но справ лял ся с за-
да чей на то вре мя, в ко то рое 
был принят.
Но в 2007 го ду, ког да появил-
ся пер вый іPhone, начинала 
развиваться ІT-индустрия по 
созданию именно про дук тов, 
например, для іOS (мобиль-
ная операционная система 
для устройств, вы пус ка е мых 
Apple). Да, были приложе-
ния для мобильных и бо лее 
ранних поколений, но ими не 
занимались белорусские ко-
ман ды программистов. Ког да 
ситуация изменилась и такие 

организации появились, то 
Дек рет № 12 для про дук то-
вых разработчиков уже не 
годился, а но вый дек рет рас-
ширяет возможности для них.
На воп рос, боль ше ли ста нет 
стар та пов в связи с при-
нятием дек ре та, Дмитрий 
Мат ве ев считает, что да, их 
ста нет боль ше регистриро-
ваться. «Да и в це лом, еще 
ког да бы ла анонсирована 
раз ра бот ка дек ре та, многие 
ІT-бизнесмены начали реги-

стрировать стар та пы именно 
здесь, в Беларуси. Ма ло кто 
из стар та пов мо жет объ-
яснить, за чем им компании 
именно за ру бе жом», — по-
яс ня ет один из соз да те лей 
дек ре та. Ведь те перь и в Бе-
ларуси условия для создания 
компаний бо лее чем благо-
приятные. Да и в це лом экс-
перт положительно оценил 
вне сен ные Дек ре том измене-
ния в сфе ре развития IT.

Вероника ПУСТОВИТ.

Со юз — 
в ожидании 
инноваций

Кон курс инновационных 
про ек тов «Евразийские 
цифровые плат фор мы» 
впер вые прой дет в рам ках 
«Евразийской недели», 
ко то рая состоится осенью 
это го го да в Ере ва не.
«Мы над еем ся, что кон курс бу-
дет со дей ство вать созданию 
сети цент ров компетенций в 
Евразийском экономическом 
со ю зе, ко то рые в даль ней шем 
бу дут са мос то я тель но меж ду 
со бой сотрудничать по воп-
ро сам цифровой повестки, — 
заявила Карине МИНАСЯН, 
член Коллегии (министр) по 
внутренним рын кам, инфор-
матизации, информационно-
коммуникационным техно-
логиям ЕЭК. — Сей час каж дая 
стра на со ю за са мос то я тель но 
реализует свою по вест ку, но мы 
видим, что их осуществление 
воз мож но проще и быст рее с по-
мощью сов мест ных про ек тов».
Советник президента Россий-
ской Федерации по воп ро сам 
развития ин тер не та Гер ман 
Клименко заявил, что благопри-
ятные условия для реализации 
цифровой повестки мог ла бы 
соз дать гармонизация за ко но да-
тельств го су дарств-чле нов. «К 
примеру, если в стра нах раз ное 
финансовое за ко но да тель ство, то 
финансовые технологии, вост ре-
бо ван ные в од ной стра не, мо гут 
быть бес по лез ны в дру гой. Это 
значит, что взаимного обогаще-
ния идеями не бу дет, — отметил 
Гер ман Клименко. — Гармониза-
ция за ко но да тель ства позволит 
внед рять но вые разработки в 
лю бом го су дар стве со ю за».
Экс перт ный анализ ситуации по-
ка зы ва ет, что, например, циф-
ровые плат фор мы имеют тенден-
цию к укрупнению, преодолению 
территориальных границ и да же 
границ континентов. До пус ка ет-
ся, что в ря де об лас тей воз мож-
на вообще гло баль ная конку-
ренция двух-трех плат форм на 
всей пла не те. Важ ным фак то ром 
яв ля ет ся увеличение степени 
прозрачности и контролируемо-
сти всех про цес сов, на ко то рые 
влияют цифровые плат фор мы. 
Это тре бу ет изменения за ко но да-
тель ства и пе рес мот ра про це дур 
управления.
Уже оп ре де ле ны не ко то рые па-
ра мет ры от бо ра про ек тов. Среди 
пред по ла га е мых критериев — 
воз мож ность внедрить решение 
бо лее чем в од ной стра не ЕА ЭС, 
рен та бель ность про ек та, срок 
реализации (не бо лее 1,5 го да), 
ка чест во сформированной ко-
ман ды и ряд других.
По мнению экс пер тов, в приори-
тете до лжны быть так же про-
ек ты, ко то рые усилят кон ку-
рен то спо соб ность стран ЕА ЭС 
и укреп ят внутренний ры нок. 
Важ ными критериями яв ля ют ся 
экономическая про ра бо тан ность 
идеи, наличие работающего про-
тотипа, маркетинговой стратегии, 
ак ту аль ность или новизна. Ка-
чест во сформированной ко ман ды 
бу дет оцениваться, в частности, 
по степени вложения соб ствен-
ных средств в реализацию, 
знанию пред ме та, опы ту ра бо ты 
по профилю, наличию в ко ман де 
разработчика и мар ке то ло га.

Вероника ПУСТОВИТ.

СА МОС ТО Я ТЕЛЬ НО — 
НА МЕЖ ДУ НА РОД НЫЙ 

УРО ВЕНЬ

ІT-сек торІT-сек тор  

ПВТ 2.0: 
СТА НЕТ ЛИ БОЛЬ ШЕ СТАР ТА ПОВ?
Ре зо нанс ный Дек рет о так на зы ва е мом ПВТ 2.0 
(«О развитии цифровой экономики») в пер вую 
оче редь ка са ет ся компаний, за дей ство ван ных 
в сфе ре ІT. Но в связи с внесенными, пусть и 
положительными, изменениями коррективы в свою 
ра бо ту придется привнести и сопутствующим 
фирмам. Например, юридическим или тем же 
стар та пам (ко то рых, по логике, в сфе ре до лжно 
стать боль ше), инвесторам, бизнес-ан ге лам.

Один из разработчиков Дек ре та 
«О развитии цифровой экономики» 

о нов шест вах до ку мен та

Дмитрий МАТ ВЕ ЕВ считает, 
что стартапов ста нет боль ше регистрироваться.


